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Uber SIGMA

Das Mutterunternehmen SIGMA
Chemnitz GmbH ist ein erfahrenes Sys-
temhaus und bietet seit 1990 ein brei-
tes Spektrum professioneller Services
rund um die Informationstechnologie,
Management und Organisation. Dabei
hat die Unternehmensgruppe bereits
seit 1993 ERP-Erfahrung.

Die SIGMA Software und Consulting
GmbH pflegt seit 2007 eine intensive
Partnerschaft mit SAP im Bereich
Mittelstandslosungen.

Alle unsere Consultants, die Entwickler
und der Vertrieb sind durch SAP zertifi-
ziert und bilden sich regelmaRig weiter.
Wir lieben SAP Business One!

Uber Schatteria

Die Schatteria GmbH liefert und mon-
tiert individuell angefertigte
Terrassentiberdachungen, Markisen
und Lamellendé&cher fiir den AuRRen-
bereich. Neben dem Hauptsitz in
Dresden besteht das Unternehmen
derzeit aus funf, deutschlandweit ver-
teilten, Showroomes, die u.a. eine groRe
Produktauswabhl inkl. individueller
Beratung bieten.

Schatteria kombiniert 3 Produkte aus dem Hause SAP

® www.schatteria.de

Herausforderung / Ziele

Als junges Start-up Unternehmen hatte die Schatteria GmbH bisher noch keine ERP-Soft-
ware im Einsatz. Auf der Suche nach einer durchgdngigen ERP Losung, die alle Geschafts-
prozesse vollumfanglich abbildet und digitalisiert, fiel die Entscheidung auf die SAP Business
One Cloudvariante und den Implementierungspartner, der SIGMA Software und Consulting
GmbH.

Die Losung

Im Mittelpunkt des Digitalisierungsprojektes steht die Einflihrung von SAP Business One,
der ERP Software fiir den Mittelstand. Fir die Einsatzplanung der Servicemonteure hat man
sich zusatzlich fur das SAP Field Service Management entschieden. Hiervon verspricht sich
die Schatteria GmbH vor allem durch die Verwendung der Digitalen Plantafel mehr Transpa-
renz und Zeitersparnis bei der Planung samtlicher einsatzrelevanter Ressourcen.

Erganzend wird die SAP Sales Cloud als CRM- und Marketing Tool zum Einsatz kommen.
Mittels dieser werden alle MarketingmaBnahmen sowie das Lead Management gesteuert
und in die ERP Landschaft integriert.
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