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smile2: Webinare setzen sich durch

Ober die smile2 GmbH bietet Fujitsu seinen Partnern mit den Webinaren brw. . Wir nutzen diese Webinare, weil sie filr uns

smeatings” (Seminar in Webcast-Form) eine modeme Form der Wissensvermitt- — ein hervorragendes Mittel zur Unterstitzung

lung auf einem herstellerneutralen Portal. Fujitsu-Experten bereiten die Inhalte  unseres Marketings sind. Mit diesen Webina-

kundenorientiert vor und prasentieren sie professionell; die teilinehmenden Kunden  ren kinnen wir Kundengruppen ermeichen, die

kinnen wihrend des Webinars direkt mit den Referenten in Kontakt treten. Einige  beispielsweise nicht an Veranstaltungen tesl-

Channal-Pariner nutzen diesan Servica bereits sehr erfolgreich: nehmen konnen. So kommen wir sozusagen
direkt auf den Arbeitsplatz des Interessenten.”

Wir von bits + bytes nutzen die smeelings, um  Frank Harreck-Haase,

W / meye Kunden zu gewinnen und unsera vorhan-  Marketing SIGMA Chemnitz GmbH
'Ju')j II ' it pebatbons

denen Kundenkontakte zu pflegen. Die Themen
der smeetings sind sehr interessant und infor-

mativ aufbereitet. Auf unserer Internetssite www. m_:“:'
bits-bytes.de haben wir im Bereich Kundenservice eine aktuelle Ubersicht (ber e

die kommenden smeetings eingefigt. AuBerdem versenden wir jeden smeetings m"'"-;f- r

Newsletter an mehrere Hundert Kontakte. Der Erfolg gibt uns Recht: Die smeetings ~ SIGIVIR\ Chemnitz Fujitsu

sind ein tolles neuss Marketinginstrument.” Alexandra Kowalczyk
Ronald Hackhausen-K6lsch, Phone: 06172 188-6717

Geschaftstuhrer bits + bytes @ alexandra.kowalczyk@ts.fujitsu.com




